
МВА 
(Master of business administration) 

 
Специализация – «Управление  Продажами» 

 

Продолжительность обучения  –  1250 часов 
 
Полная стоимость обучения – 250 тыс.руб. 
 
По окончанию обучения выдается Диплом о 
профессиональной переподготовке, удостоверяющий право 
(квалификацию) специалиста вести новый вид 
профессиональную деятельность. 
 
Перечень документов для поступления на обучение: 
– паспорт  
– документ о высшем образовании  
– две фотографии 3х4 



1. Экономика современного рынка 
2. Законодательство и правовое обеспечение экономической 

деятельности 
3. Информационные технологии в экономике и управлении 
4. Общий менеджмент 
5. Общий маркетинг 
6. Развитие экономической мысли 
7. Финансы организации и финансовая отчётность 
8. Лидерство 
9. Разработка конкурентной стратегии 
10. Бизнес-коммуникации 
11. Логистика и управление запасами 
12. Управление сервисом 
13. Этика и ответственность бизнеса 
14. Внешнеэкономическая деятельность 
15. Электронная коммерция и интернет-технологии в бизнесе и 

предпринимательстве 
16. Стратегии и тактики продаж 
17. Особенности продаж товаров и услуг 
18. Специфика продаж массовых и эксклюзивных продуктов 
19. Инструменты оценки эффективности продаж 
20. Многошаговые продажи 
21. Поведенческая и когнитивная психология в продажах 
22. Развитие потребностей Клиента и SPIN-продажи 
23. Работа с возражениями (практикум) 
24. Структурирование сделок 
25. Методы, инструменты и приёмы продаж 
26. Отчетность и контроль в продажах 
27. «Конкурентные» продажи: как зарабатывать деньги на 

конкурентах 
28. «Внутренние» продажи: как продавать свои идеи в компании 
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